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广州钡特---品牌终端顾问  门店管理专家                                   www.chinabtt.com

钡特（广东）零售商学院2010年度公开课程计划
作为公司，做终端口岸贵不贵？装修贵不贵？货品贵不贵？但其实不称职的人最贵！作为代理商、加盟商，做品牌要舍得投资口岸、投资装修，但我们充满经验的大脑更需要投资！那些经营成功的品牌企业曾经并正在用事实告诉我们：投资大脑是只赚不赔的买卖！
为了向广东地区培养优秀的门店经营管理和销售人才，提升广东地区零售行业的整体素质水平，为广大品牌企业、总代理及其加盟商、百货商场、专卖连锁门店等提供一个系统、持续的专业化学习机会。广州钡特管理咨询有限公司整合中国一流业内专家，成立“广东零售商学院”。

“广东零售商学院”将于2010年1月开班授课，商学院系统设计10多门专业化课程，每年为一个开办周期，至少每个月固定在广州、深圳开课一次，授课地点拟设立在广东中小企业培训中心——莱茵学院内，所有课程全部邀请国内高水平专家亲临讲授。
	编号
	月份
	课程名称
	地点
	日期
（日月）
	 时间

（天）
	价格
（元）

	btt010
	一月
	《决胜终端 零售为王--广东零售业峰会》
	广州
	26/1
	1
	980

	btt018
	
	《环境格局与人性管理（门店风水学）》
	广州
	27/1
	1
	980

	btt010
	三月
	《店面业绩提升八项销售实战训练》
	广州
	16/3
	1
	980

	btt014
	
	《商品陈列与色彩搭配技巧》
	广州
	24-25/3
	2
	1680

	btt017
	四月
	《节假日促销策划与执行》
	广州
	13/4
	1
	1280

	btt011
	
	《职业化店长的六项管理》
	广州
	27-28/4
	2
	1680

	btt013
	五月
	《从店长督导走向讲师专业训练》
	广州
	26-27/5
	2
	1680

	btt019
	
	《零售经营分析与战略决策》
	广州
	18/5
	1
	1280

	btt010
	六月
	《VIP客户管理与服务营销技巧》
	广州
	9/6
	1
	980

	btt011
	
	《高级店长培训课程》
	广州
	23-24/6
	2
	1680

	btt011
	七月

	《区域市场开发与管理》
	广州
	13/7
	1
	980

	btt014
	
	《商品管理与优化》
	广州
	28/7
	1
	980

	btt019
	八月
	《目标计划与销售达成》
	广州
	17/8
	1
	1280

	btt010
	
	《店面业绩提升八项销售能力训练》
	广州
	25/8
	1
	980

	btt017
	九月
	《科学定货技巧》
	广州
	15/9
	1
	1280

	btt011
	
	《职业化店长的六项管理》
	广州
	28-29/9
	2
	1680

	btt010
	十月
	《商品陈列与色彩搭配技巧》
	广州
	26-27/10
	2
	1680

	btt011
	
	《人员管理与团队建设》
	广州
	20/10
	1
	980

	btt013
	十一月
	《零售终端专业讲师培养与训练课程》
	广州
	23-24/11
	2
	1680

	btt020
	
	《VIP客户管理与服务营销技巧》
	广州
	18/11
	1
	980

	btt010
	十二月


	《招商管理与谈判技巧》
	广州
	9/12
	1
	980

	btt016
	
	《店务管理特训营》
	广州
	21-22/12
	2
	1680


	欢迎购买广州钡特零售商学院VIP培训学习卡
钻石卡： 61200元，可参加300人天培训， 平均204元/人天。节约162800元！
白金卡： 54400元，可参加200人天培训， 平均272元/人天。节约101600元！

金  卡： 34000元，可参加100人天培训， 平均340元/人天。节约45000元！

银  卡： 20400元，可参加50人天培训，  平均408元/人天。节约23600元！
个人卡：  5000元  本人可随意参加全年任何培训公开课程！

1、培训针对性极强，课程体系齐全，6年以来开课准时率90%以上。

2. 超值实惠，VIP会员可获得相当于单次培训费用2至4折的优惠!
3、全年规划，让客户不必再费尽脑汁制定培训计划，真正成为广大客户的培训部和智囊团。
4、会员专档，个性服务。由专家对VIP会员企业所派出的每一位学员进行专门的测试、打分并做出综合性评估，以及提出下一步的改进方向和计划。使会员企业对派出的学员不仅可进行随时跟踪检查培训结果，并可根据专家意见进行针对性的整改。使培训真正做到有计划、有重点、有检查、有调整、有考核。
                                 编制单位：广州市钡特管理咨询有限公司  

全国职业店长岗位资格认证广东培训中心
营业执照注册号：4401262014974                      
税务登记号：440106755566520                                       
银行户名：广州市钡特管理咨询有限公司

开户行：中国民生银行广州体育西支行

帐 号：0317 0141 7000 3154

	【广东零售商学院培训师资】
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王建四老师——中国零售培训界著名终端实战讲师，中国多本原创服装累  畅销书作者，作为中国零售终端实战培训的代表性人物，王建四老师始终秉承“实战第一，互动第二”，被客户广泛赞誉为“中国零售培训界最受学员欢迎实战讲师”。王老师的课程实战性与可操作性完美结合，授课语言生动风趣，现场互动气氛热烈。其畅销著作有《服装应该这样卖》、《卖什么也别卖东西》及《导购这样说才对》，皆为中国零售终端必备之实战宝典。
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陈待忠老师——曾任大型零售连锁企业培训总监、人力资源总监；实战派品牌管理咨询专家、终端零售训练导师，多家零售连锁企业常年管理顾问和营销顾问专家、数百家服饰、家电、家居知名品牌特邀训练导师。擅长课程：《代理商公司化运作》、《经销商订货会激励与辅导》《连锁经营策划和管理》等。
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戴纲  老师——零售运营讲师，终端管理实战专家，10多年店面连锁体系建立、渠道运营管理、具备多年大中型企业经营管理经验。长期致力于店铺经营管理与销售、培训研究；理论功底加多年实战经验，形成以点带面、点面结合的授课风格。是一位既具备实战经验，又具有深厚理论功底零售业优秀导师。目前著有《零售业VIP客户管理》、《终端销售技巧》、《促销策划与执行》书籍与培训教材。
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岑英  老师——中国服装设计师协会陈列委员会委员，美国CMB公司认证标准色彩搭配师，日本COLOR TOP 色彩机构认证形象咨询师，现任国内某知名品牌终端营运顾问师，负责品牌服装公司内部陈列培训系统组建、品牌服装、产品色彩组合、品牌公司会员服务等项目。曾成功服务多家大型服装知名品牌，岑老师的服装陈列和动线布局调整课程以实战，实操性强而深受学员喜爱。
董永春老师——中国终端店铺激励和团队建设领域不可多得的培训大师，曾连续为鸿星尔克、雪歌服装、飘蕾服装、金粉名裳服装、香奈尔服装、大红鹰集团、雅格尔服装等做了近120场的服装店铺团队激励课程，并深受客户及学员好评。核心领域：服装门店的团队建设、如何实现公司、加盟商及店员的双赢沟通、如何在服装店铺实现高效执行等系列课程。

更多导师资料请浏览www.chinabtt.com
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