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在现今市场经济不景气与电子商务双台风的冲击下，单一用产品推销的销售模式去打动顾客的时代，早已成为昨日黄花！

由于服装服饰行业呈现供大于求的趋势，消费者的消费目的也被诸如：着装习惯、时尚观点、品位价值、个性主张等等生活方式所取代。商品本身已经不能成为销售主角，取而代之的则是“消费需求”。
    企业应尽快把精力、目光和资源集中在消费群体的所思所想上，把品牌商品与消费需求做嫁接，从中才能获取更多的商业价值和生活依赖性。而不是一再地强调自身产品优势，局限了产品的特点和益处；忽视了消费者的消费感受。

《搭配美学营销服务管理系统》由6大部分组成，分别为设计美学、陈列美学、销售美学、品牌管理、VIP服务和公共课程。整个系统是以满足客户消费需求为最终目的的营销模式。我们将从消费习惯、视觉美感、人性沟通、美学话术、搭配技能等等专业知识点，针对企业各层级员工进行系统化的思维管理，专业化的技术强化训练。从而提高品牌设计师与买手的视野和思路，增强陈列师的陈列水平与专业技能，发掘销售员的潜在销售能力，全面提升品牌形象与商品价值。让消费者用亲身感受来认知品牌，认同品牌。企业则以“体验式消费”管理模式来赢得客户的消费愉悦感。同时拥有独特的市场竞争力。使品牌与客户之间搭建起长期信赖的沟通桥梁，为企业赢得忠实的客户群体。实现企业品牌国际化的追求与梦想。

[image: image7.png]


时间：2014年8月13-15日（三天两晚）      地点：广州 华之源大酒店（四星级）

《搭配美学营销3+2管理》课程核心是以 人性管理 为根本出发点，致力于将美学文化转化为营销 生产力。以消费者的 消费需求 作为营销核心，进行全面的商品设计解读，陈列搭配分析，销售沟通技术传递等服务。并从客户生理条件到心理喜好做系统化全面的讲解。以美学营销新型管理模式 颠覆 传统营销方式，从而宣扬正能量美学思想，推广 应用型美学技术。帮助企业真正了解客户消费需求，只有满足需求后企业方能获得高额的销售利润。 

课程将帮助专业人员达到：

老板、买手、设计师

      怎样将设计艺术与市场需求完美融合，怎样为企业采买优质原料与高端版型，完成买手的商业选购艺术！解读品牌设计灵魂，破解客户对形象需求的思维方式，迅速提升设计者的思路与创意。

陈列师
      迅速提升陈列能力，归拢陈列思绪；科学组织商品，掌握商品的读解能力，陈列出商品价值感与品牌风格，体现商品的“不可拆分性”，无声提高“连单率”。

督导、店长、 

      将传统的硬性推销模式转化为软性的美学营销盈利模式，满足客户的全方位消费需求。从商品的美感推荐，实用搭配技巧；到附有情感的沟通、精准周到的服务，使客户充分感受到消费过程的愉悦感与自由性。赢得客户的信任感与依赖性，稳定品牌的VIP客户群体。

课程将帮助企业品牌达到：
1、 通过专业美学搭配方法，为客户搭配出自己的风格特色，为产品搭配出多种形式，全面解决企业间商品同质化严重问题。
2、 通过专业的各种有规律搭配技巧，促使客户起到三连带的作用。产品连带，客户连带，循环连带；最大程度的引导消费，最大限度的提升销售业绩。

3、 通过运用满足客户消费需求的方式，让客户享受“体验式消费”服务。真正的拥有稳定而忠实的客户群体。使企业与顾客之间建立双赢的销售关系，从而，促进企业长期稳定的发展。
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用美学改变营销！用搭配创造业绩！
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【有关参会事宜】

 1、主办单位：钡特（国际）零售管理咨询机构     广州市钡特管理咨询有限公司       

 2、有关费用:3580元/人/三天两晚，团队报名享有更多优惠~ 
(含培训费、教材费、四星级酒店三天两晚吃住）
 3、咨询电话：020-34529799     4008853858       传真：020-34527566 

 4、报名请填写并传真回执，将签发传真正式确认函，请将参会费用汇至：

	公  司
	
	电 话
	
	联系人
	

	学员姓名
	
	学员姓名
	
	学员姓名
	      
	学员姓名
	

	学员姓名
	
	学员姓名
	
	学员姓名
	
	学员姓名
	


户名：广州市钡特管理咨询有限公司  账号：0317014170003154 
开户行：中国民生银行广州体育西支行 
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钡特（国际） 零售管理咨询机构            www.chinabtt.com            全国服务热线：4008-853-858 

