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☆广东省优秀专业培训机构      ☆中国职业店长资格认证标准技术单位       ☆中国教育培训行业最具潜力品牌  

☆中国管理咨询服务十大影响力品牌     ☆中国注册门店管理师培训中心      ☆广州十大培训咨询机构  

☆中国管理培训行业最具竞争力十大领军企业  ☆广州培训师联合会副会长单位 ☆广东企业培训协会常务理事单位
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时间：2016年11 月 16-17日        地点：中国  广州  


【培训目的】
【培训目的】
1、掌握门店促销与策划的系统实操模块，掌握差异化促销的技术，从而达成设定的目标

     2、掌握促销技术的核心，掌握“进店人数、成交率、连带率、件单价、客单价”促销目标的规划

     3、掌握促销前的商品规划、活动内容设计、折扣的设计、前期宣传、卖场规划技术要点

     4、掌握促销效果评估的技术与改进的方法；掌握处理库存、盘活资金的技术。
【课程结构】

【课程结构】
【学员反馈与学以致用的成果分享】
【学员反馈与学以致用的成果分享】
     1、参加柳老师主讲的《门店促销策略与实战技术》培训班之后”，思维开阔了，知道促销与活动策划要善于抓住战机，抓住了战机就是抓住了商机。柳老师经典的语言是“今天我多卖出一件产品，就意味着我的竞争对手多库存一件产品”“对手打一拳，我一定“同成本”“组合三拳”反击”。这个理念对我影响很大，不是多赚几元钱或者没有赚钱，而是竞争对手多库存了一件产品的钱。

     2、听了柳叶雄老师的《门店促销策略与实战技术》，我发现自己做的策划方案没有围绕促销的目的和目标来做，没有考虑到终端门店的实际操作，没有思考“进店人数、成交率、客单价、销售额”的目标要达到多少？也没有真正的围绕“促销的目的和促销的目标”进行策划。这次学习，受益匪浅。

     3、听过很多课，也听过很多类似的促销活动，但这次柳老师的“《门店促销策略与实战技术》”，引用了大量的实际案例，一听就懂。柳老师能把复杂的问题简单化了，让我们能听懂、听明白，知道怎么灵活运用。柳老师经典的比喻：“做促销活动犹如李小龙创办的截拳道，不局限门派，有效果比有道理更重要”。

     4、柳叶雄老师讲节日活动促销，提到“什么叫节日？”，太经典了，柳老师说：“从营销的角度来看，自己心目中的节日就叫节日”。柳老师这个概念和节日促销活动的案例，让我感受非常深刻。

     5、听了柳老师教我们如何破解竞争对手的招术时，我真正领悟到促销的内涵，特别是柳叶雄老师提出的“见招拆招”之方法，对于打击竞争对手非常好用，简单、快捷、有效！

     6、听了柳叶雄老师讲解的《门店促销策略与实战技术》课程后，除了思维的开拓外，更让我们学到了系统的促销活动知识。以前自己从没有认真思考过做促销的目的是什么？反正是别人做我也做，节日到了我就要做，现在终于明白，当目标和目的不同时，促销的方式和方法就不一样，这就是柳老师所说的战术问题。同时我也掌握的促销的步骤、促销的成本预算、促销活动的评估方法等等。

说明：以上是将学员的共同的感受汇集供大家思考，您的零售店铺是否遇到一些经营瓶颈呢？在您和我们预定此节课之前，请您和我们深度沟通您品牌、您的门店目前的现状，以便我们更好的为您服务！柳叶雄老师为您讲授更多精彩的创意点子以及门店促销策划的方法。
   面对同质化的促销，库存的压力，我们如何创新？如何促销呢？


   您是否遇到“无促销无销量，有销量无利润”的促销瓶颈呢？


   面对库存时，如何做促销方案快速消化库存盘活资金呢？


   创意促销怎么做？折扣艺术怎么做？促销效果如何评估？毛利率如何做到最大化？如何让“自己的节日”比竞争对手多呢？


如何让促销活动提升进店人数、成交率，件单数，连带率、客单价？如何消化库存、提升销售业绩与锁定目标顾客呢？


创意促销来自生活！促销策略与技术倍消化库存、盘活资金！没有你做不到的，只有你想不到的！














      培训导师:柳叶雄
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【培训讲师】


柳叶雄----国内首创培训实操倍增业绩推广者�（好不好，看看实际销售多少）


中国钡特培训机构专家团讲师，连锁789赢利模式创始人。历任过部门经理、总监、副总和总经理职务，有数余年企业管理经验和培训经验。著有书籍《绩效管理实战手记》《门店促销策略与实战技术》


柳叶雄老师系列作品中，其中《门店促销策略与实战技术》、《绩效管理实战手记》、《经销商突破人才管理瓶颈》、《如何提升单店销售业绩》深受学员喜欢。在《如何提升单店销售业绩》的课程中，柳老师以非常简单易懂的问题“顾客凭什么要进你的店”和“顾客为什么要买你的产品”为思考点，从而导入系统的店铺盈利管理控制点和提升业绩的方法。


培训风格：实战、幽默、风趣、互动演练、实际案例多、通俗易懂、 善于互动，营造快乐、积极的学习氛围，深受广大学员的好评和喜欢。




















第一篇：门店促销案例解析


           1、门店促销问题大揭秘 


2、门店促销问题案例研讨


  3、门店促销反思


第二篇：促销思维引爆


          1、促销的目的


2、顾客凭什么进你的店


3、促销应该如何做？


第三篇  促销策略决胜终端


          1、促销的“5W2H”原则


2、 促销方案决胜的12个关键内容


          3、创意促销的5大要素


          4、折扣的艺术


 5、爆破式促销的技术工具使用


第四篇：促销实战技术的应用


      1、创意促销       2、节日促销       


3、买赠促销       4、娱乐式促销   


      5、连带有奖促销   6、免单式促销








第五篇：促销策略与技术工具的使用


          1、提升进店人数的促销策略


          2、提升连带率的促销策略


          3、提升客单价的促销策略


     4、主题促销案例分享


     5、新店开业促销案例分享


     6、库存处理促销案例分享


第六篇：促销的评估技术方法


         1、效果评估法


           1）、投入产出比评估法


           2）、销售增量回报比评估法


           3）、效益增量回报比评估法


        2、促销费用的评估


        3、费用评估过程中的注意事项


【主办单位】  钡特（国际）零售管理咨询机构   


广州市钡特管理咨询有限公司


【投资价格】  2800元/两天/人


16800元/10人


（含培训费用、教材、茶点） 


【了解咨询】4008-853-858


  














1
第 3 页 共 3 页

